
 

 
 

 

 
 

本セミナーでは、主にデジタル化により「新規客を増やしていきたい」とお考えの実店舗オーナー向けに無料で

利用が可能な「Google ビジネスプロフィール」を活用し、「効率よく集客する方法」について解説していきます。

「今よりもっと認知度を上げていきたい」「新規顧客を増やしたい」「今後の営業力・WEB 集客力を強化していき

たい」とお考えの方は、インターネット初心者の方でも「すぐに実践できる内容」となっておりますので、ぜひご活

用ください。 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

＜お問い合わせ及びお申込み方法＞下記申込書に必要事項をご記入のうえ、FAX 等よりお申込ください。 
 

■主催：小山町商工会/静岡県商工会連合会 

 TEL: 0550-76-1100  E-mail：oyama@mail.wbs.ne.jp 
 

7/30 「Google ビジネスプロフィール集客戦略セミナー・申込書」   FAX：0550-76-4236 

事業所名  住所  

営業内容 

 業  種  

ＴＥＬ  

ＦＡＸ  

E-mail  

氏 名 
（所属・役職） 

氏 名 
（所属・役職） 

 

※ご記入いただきました個人情報は、各種連絡、情報提供のみに利用します。 

「新規客を増やしていきたい」とお考えの経営者の方へ 
 

Google ビジネスプロフィール集客戦略 
広告費ゼロで、「集客×売上」を最大化する方法を身に付けませんか？ 

 

【日時】 7 月 30 日（木） 14:00～16:00 【参加費】 無料  

【会場】 小山町総合文化会館 ２階集会室 （小山町阿多野 130） 

【主なセミナー内容の内容】  

●「そもそも集客するにはどうしたらいいのか」 

●「今から無料で活用できる！Googleビジネスプロフィールとは？」 

●「集客にGoogleビジネスプロフィールが最適な理由」 

●「押さえておきたいGoogleビジネスプロフィールの基礎知識」 

●「集客力を強化していくための口コミ促進×MEO対策」 

●「集客を成功させるために高めるべき10の力とは」 など 

 

【プロフィール】 森山 直徳 集客コンサルタント。株式会社襷プロモーション代表取締役。  

静岡県商工会連合会専門家・静岡県産業振興財団専門家・静岡県信用保証協会専門家。 

サービス業店舗支配人時代に降格・挫折経験をきっかけに、「集客販促の成功・失敗の原理原則」や「地域密着型のビ

ジネスが成功する本質」を徹底的に研究。試行錯誤を重ねる中、独自のノウハウを体系化し、V字回復に数多く貢献。現

在は「地域に根差した集客を強化したい」「お客様から選ばれるにはどうすればいいのか」など、「自社の魅力を最大限に

引き出すプロモーション」を中心としたローカル集客コンサルティングを行っている。 

令和７年度補正 事業環境変化対応型支援事業 

申込み締切 ７月２１日（火） 

mailto:oyama@mail.wbs.ne.jp

